
TWIN TRANSITION:
la grande sfida della 
rigenerazione del patrimonio 
edilizio esistente e storico











Secondo l’analisi CENTURY 21 Italia e Wikicasa, un immobile di 
classe A oggi ha un tempo medio di permanenza sul mercato di 
circa 68 giorni, una casa che appartiene alla classe G ha bisogno 
di 90 giorni, oltre 20 giorni in più, per essere venduta. 

La classe energetica si sta via via attestando come un driver di 
scelta trainante del mercato. Se si guarda alle ricerche degli 
utenti, le ricerche che includono i soli immobili ad alta efficienza 
energetica sono aumentate di oltre il 72% tra il 2022 e il 2023.

L’IMPATTO SUL MERCATO



Lo studio ha analizzato quanti immobili di ciascuna classe 
energetica sono disponibili in vendita. Se ci sono più case 
appartenenti alle classi energetiche dalla B alla G in vendita nel 
2024 rispetto al 2023 questo non è accaduto per gli immobili di 
classe A. Infatti, nel primo trimestre del 2023 le case in classe A 
erano 25.444, nello stesso periodo del 2024 superano di poco le 
23.000 unità. 

La conseguenza è che possiamo immaginare che presto questa 
scarsità di immobili in classe A si rifletterà anche sui prezzi 
generando un aumento.

L’IMPATTO SUL MERCATO



















Smart Building Levante si presenta 
nel 2024 come un evento 
completamente rinnovato, grazie 
alla prestigiosa partnership con 
Nuova Fiera del Levante
e con MIBA (Milan International 
Building Alliance).
Una Fiera di rilievo internazionale 
che affronterà temi comuni a tutte 
le regioni che si affacciano
sul Mediterraneo con un’apertura di 
visione a tutto ciò che di più 
innovativo il mercato propone
in ambito home, building e city.





Grazie!


